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Pour une créatrice ou un créateur, décembre est un mois \mvcr\ant Ceest le moment de faire des ventes, mais c'est aussi ' ses clients et [ hés de Nol ! Pour ne pas passer a coté de cette opportunité, il vaut mieux s'y prendre a favance en réfléchissant et s‘organisant pour étre au top le jour J
Comment préparer son marché de Noé! 7 Dans cette vidéo, Audrey Sorganiser et Noél réussi !
(Et ga marche aussi pour les autres salons )

1. Choisir son salon
salon ou dans lequel biloux,sans prencre trop de isque financier ?
Pour cela,nous vous conseillons de cresser un et budget pévisionnel
~Dans une colonne, faites rais ot handise si nécessaire, inscription et location de femplacement.
« Dans une autre colonne, essayez de delevmmev le montant de vos futures ventes. on sait, ce n'est pas évident de se projeter. Vous. aux sur e salon et le panier moyen pour vous faire une idée.

Enalignanta ot e vos dépenses el s 0alté de vos receties, vous veres s vole partlpaionce salon st 3Vt avantage..ou pas
On vous entend déja ajouter : “oui, mais it ! Par contre, il ne faut

de vos finances. Et les frais pour participer a un salon, on le sait, peuvent trés vite grimper. S le salon sur lequel vous avez ¢ mettre & mal é é de pl

2. Organiser le transport

Avant de vous rendre sur place, n'oubliez pas d'organiser le transport de votre marchandise
- Envelopper tout ce qui est fragile pour éviter expérience, éja arrivé ) éviter les rayures, du papier bulle, du papier journal, de calage en @ de mousse pour protéger vos produits et les caler efficacement dans un carton. Vous pouvez aussi vous servir de valises de transport pour bijoux et de mallettes de
transport prévues  cet effet.

- Prévoir un réassort conséquent, on ne sait jamais si le nombre de visiteurs explose su

ayer un salon si o avendre. éparez des colis qu' pourra vous envoyer si besoin

3. Décorer votre stand
Pensez 5 i stand attractif nera tovjours plus de tout tistounet
d e pormpone des bougies e balonsses gandes umineuse, e o ochans ' oo , saison, le théme du marcheé, e type de clientéle présente sur e salon... Vous pouvez aussi mettre en avant un produit phare ou
ulra tendance, qui ttirera forcément du monde.
Attention cependant : faut que ce soit élégant, mais il ne faudrait pas créations surchargée

articles sur le stand !
4. Animer votre stand
Comment attirer les cli lors d'un salon ? Tout amont du salon. Facebook et sur Instagram de notre arrivée, des éventuelles animations que vous allez meure en place ou \ ‘annonce de suwnse
Une fois sur e salon, on ne se croise pas les bras ! On oublie pas danimer son stand en donnant différents visteurs. elles 2 Voi
Faites venir des créatices ou animer des atelirs créatifs pour diverirles visiteurs
Organisez tirage au sort,des faire en sorte que les gens viennent e reviennent sur le stand
Il existe plusieurs fagons d'attirer du monde,  vous de trouver a bonne |
5. Créer du
La premidre chose  faire pour créer du len, ¢ Alors, sortez votre " Vs, mettez en avent pourvous re et pourquol pas
o ek pos out 1t evsayor o e perdrer o e udes s 1o A e P o st o ol oo, devos faisant jouer a des jewx ou en les faisant partiiper & des tirages au sort.
Attention a Ia loi sur (RGPD). Sans . (vous savez, Ia petite case & cocher en bas dun document), vous ne pourrez pas utlliser les données récoltées a des fins commerciales.
Enfin, mettez a disposition des de votre nom que, Internet, votre page Facebook ou P P

6. Remercler vos visiteurs

Apres e salon remerciez ures éseaux sociaux es Gens qu SN VTS Vous VT cest tout bte, mals vos clents et vos followers seront touchés par e pett geste
Nous vous conseillons aussi denvoyer une newsletter sympa pour simplement dire merci, Ok vous allez nous dire : “Oh a I3, une Newsletter 7 on faitga 7" Il existe des gratits en dessous de Vous aider & envoyer vos Newsletters facilement et rapidement
Profios avel e cote Neweite poo dommer h neuréan ender o0 ot n e sanl dane e slon, aur I Esean o6t o0 ane ligne. Le but est dagrandir é

Etbien sir, vous pouvez aussi glisser des petites cartes personnalisées dans vos paquets !

7. Analyser les retombées économiques

Aprés le salon,faites le bilan - est-ce quil st rentable pour vous de couri les salons ou esti préférable de vous concentrer sur votre boutique en ligne ?
Pour cela, pas de secret mlysu les resultats Mettez en paralléle les recettes et les depenses elles doivent @ d ‘est encore mieux )
lig Instagram ? Estce e salon ? i pour pe

£ Réulﬁ.-&t

tout ce qui est notori

6 (que vous pourrez mesurer grace & des outils comme Google Analytics) : Quinze jours aprés le salon, est-ce quily a plus de visites sur
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